
Vientivalmennus



Kasva. 
Kansainvälisty. 
Menesty.

Haluatko viedä yrityksesi 
kansainvälisille markkinoille, 
mutta et tiedä mistä aloittaa?

Vientii-valmennus on mukaansatempaava 
toimialariippumaton valmennus, joka 
johdattaa sinut selkeän ja tavoitteellisen
polun kautta hyödyntämään eri 
vientimahdollisuuksia.  

businessjoensuu.fi

Kenelle? 
Kasvuhaluisille sekä kansainvälisestä 
liiketoiminnasta kiinnostuneille yrityksille

10 valmennuskertaa x 3h
▪ ryhmään mahtuu 5-8 yritystä
▪ 1. ryhmä starttaa 6. helmikuuta 2026
▪ 2. ryhmä starttaa elo-syyskuu 2026

Valmennuskokonaisuus sisältää:
▪ Ryhmätapaamisia, joissa luottamuksella 

laajennetaan näkökulmia
▪ Asiantuntijavieraita eri teemoista
▪ Case-esimerkkejä jo viennissä 

aktiivisesti toimivilta yrityksiltä
▪ Henkilökohtaista mentorointia

yrityksesi tarpeen mukaan



Valmennuksen aikataulu
2026
Lähitapaamiset järjestetään 
perjantaisin klo 8.30-11.30 
Coaching Parkissa, Business Joensuun tiloissa: 
6.2., 20.2., 13.3., 27.3., 17.4., 8.5., 29.5., 
12.6., 14.8. ja 4.9.

Valmennus sisältää myös lähitapaamisiin 
orientoivia ennakkotehtäviä, jotka auttavat sinua 
viemään vientitoimenpiteitäsi tehokkaasti 
eteenpäin.

Tule mukaan ja tee yrityksestäsi kansainvälinen 
menestystarina!

ILMOITTAUDU TÄSTÄ MUKAAN > 

https://share-eu1.hsforms.com/1LzeRniQzR7qiyxz6L5qLnwfl7fg?__hstc=244598042.ff522fe97356149ae2ad0943eab7be77.1760436048728.1762174252189.1762325496799.16&__hssc=244598042.3.1762325496799&__hsfp=1328712272


Valmennuksen sisältö

1. Johdanto vientiin ja yrityksen 
lähtötilanne
Tunnistat yrityksesi vahvuudet ja 
kasvupotentiaalin 

2. Resurssit ja tavoitteet vientiin
Ymmärrät millaisia resursseja sinulla on ja 
mitä tarvitset saavuttaaksesi tavoitteesi

3. Tuote ja kilpailuetu kansainvälisillä 
markkinoilla
Viilaat tuotteestasi tai palvelustasi 
kilpailukykyisen globaalisti

4. Kohdemarkkina ja asiakas 
Osaat kohdistaa toimintasi oikeille 
markkinoille ja asiakkaisiin

5. Kansainvälinen markkinointi, 
myynti ja jakelukanavat
Rakennat tehokkaan markkinointi- ja 
myyntistrategian

6. Sopimukset ja riskienhallinta
Löydät tehokkaimmat kanavat ja luot 
strategisia kumppanuuksia

7. Hinnoittelu ja rahoitus 
Tunnistat rahoituskanavia ja hallitset 
kansainvälisen liiketoiminnan riskit

8. Viestintä ja kulttuuri 
Ymmärrät viestinnän ja kulttuurin merkityksen 
kansainvälisessä toimintaympäristössä

9. Pitchaus ja yhteistyöverkosto
Osaat kiteyttää ydinviestisi ja tunnistat 
hyödylliset yhteistyökumppanit ja verkostot

10. Vientisuunnitelma
Konkreettisen vientisuunnitelman 
esittely ja seuraavat askeleet



businessjoensuu.fi

Business Joensuun valmennukset 
toteutetaan

▪ valmentavalla otteella – me ohjataan, mutta sinä 
olet oman yrityksesi asiantuntija

▪ ilman kilpailua – samaan valmennukseen vain yksi 
yritys / toimiala

▪ pienryhmissä, jossa pääsee avartamaan ajatuksia 
muiden yritysten kanssa

Miten?

▪ Valmennukseen kuuluu ennakkotehtäviä 
sähköisellä oppimisalustallamme

▪ Edellytämme osallistujilta sitoutumista 
valmennukseen

▪ Kaikki osallistujat allekirjoittavat koko ryhmää 
koskevan salassapitosopimuksen

Yrityksen omavastuuosuus 
150€ (alv 0%)

Valmennus kerryttää 
de minimis -tukea 
1600 euroa.



Lisätietoja
Ilona Ohvanainen
050 526 1253
ilona.ohvanainen@businessjoensuu.fi

www.businessjoensuu.fi/vientivalmennus
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